olventuno

AS400HOME

...... : N el
...... > < | | ,,»/; ”
—— , e 4 S L — -

4 j j'c"”'ﬁ‘ j b\‘,, r 4
N - J/ : 7 ,,«1/{; N V 4

%"

| 4

POWER IS...SAPIENS

1

{




Silver Partner

AGENDA

Introduzione a cura di Mario Brizzi, Consulente Power BTventuno

Stefano Vanni, Power Sales Manager IBM
Nicoletta Bernasconi, Product Manager IBM

Paolo Lanfranchi, IBM i Solution Consultant BTventuno

Giancarlo Presutti, Manager of Sales; IBM Financing, Italy

Franco Locati, Sales Manager BTventuno




IL L'EVOLUZIONE DELLA
SPECIE. POWER IS...

Power Sales Manager IBM

Product Manager IBM
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La strategia IBM aiuta
clienti e partner ad
affrontare questa realta




AS400HOME Silver Partner

Le aziende cercano di ottenere valore dai propri dati aziendali

I dati aziendali: una risorsa ancora poco sfruttata. Utilizzare questi dati puo migliorare ’efficacia dei modelli e aumentare la
sicurezza

Attualmente, quasi tutti i dati <1% dei dati aziendali e
83% degli IT leaders pubblici disponibili sono gia rappresentata nei modelli
rappresentati nei modelli fondamentali 2

credono che sfruttare i
dati della propria
azienda offrira un
vantaggio competitivo
significativo rispetto ai
concorrenti 1

fondamentali 2

52% dei dati aziendali € ancora nei data centers3



Put AI to work with IBM Power.

v Transform enterprise processes
v Boost productivity
v Unlock enterprise data’s value

5x Increase in business process rate with Al
integration into existing enterprise workflows?

Uwe Remppel, head of ZSI department, Geis Group

18X

Increase in developer productivity with AI-powered
code assistant®

Jasmine Ka , VP Ti , MR

) 3 % lower TCO while meeting GenAl performance
requirement vs. competition©

Martin Rydén, Head of Applied Services, Shibuya

& Oea groupe “Weachieve s Sxfaster business process throughput by integrasng Al inte M agng
Rampoal, head of 281 degarement, Gas Group ™ Measured maging system

[} LA T only had 20 mingtes 10 5pA%e, 8nd Wit The COGS ASSRTANY, | was BDIS 10 IMVeAtigate & mport trace how the teld undeniane ., A senor
mma-msm: i houm on e che deybekorswhout Ircing & slucon; s suer esmy” Jasrine Kacamarsk. VP Technalogy, MR Willams

c B V' va cfieec 3 G Al rariion sarics rspancing
ot e 514 Powara we

o (MMA and SIMD) tachnology ™ - Uwe:

8 for prampts with up 1 2,000 Input On 18M Powari0, we can offer this senvice at 23%.
O COMPAUtIE " - Martin Ry ,N“U vy

Assistants & agents
Code Assistant* | IBM Concert Integration | Adoption patterns*

Al foundation & ecosystem

Red Hat OpenShift AI* | Red Hat Al Inference Server? | Open-Source
Al Foundation?
Equitus.ai | Rocketgraph | Finacle | Wallaroo.AI | ElinarAl

Data fabric
IBM watsonx.data* | IBM DataStage | IBM Knowledge Catalog

Al-ready infrastructure
IBM Spyre Accelerator? | IBM PowerVS Toolkits

1 Tobe ammounce lawee this year
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INFERENCE with your DATA

TRAIN

A Model, @
B Model, @/
= Model, ™~
R Model, &

Hyper Scaler Al Data Center

MODEL
REPOSITORY

[V Hugging Face
vy

K 'g,. Model
3% Artifacts

IEM Watson

GRANITE
* family

INFERENCE

Tasks
G osa

¥} Summarization
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: @ Differentiation
Foundation @ via trainin g with

enterprse data
model &

Enterprise
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Client DataCenter
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Augment Business Applications with Al services

Enterprise Environment Al Environment

[ AP API
Business Application
29 9
-=/(,Java o-(a1]2 o--o
-— Rn o -0 o -
58 Y
- ORACLE High
]
By soe
Low q‘.
Latency ®
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OPENSHIFT

PowerVM Hypervisor

IBM Power

IBM Technology Italy / @ 2025 IBM Corporation
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Start LINUX container
using offline or un-used
Power system cores and
memory resources to
position your Al services
closely to Business
Applications and Data

# AL SERVICES

# LOW COST

# AGILE WAY (SPEED )

# MODERN APPLICATION
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99.9999%

Total coverage for unprecedented business continuity
availability?

0 hours of planned
downtime?
Unplanned

Planned
downtime

downtime

Cyber Incidents

Secure by design
Quantum-enabled IT
<1 min guaranteed ransomware detection with automated response and recovery within minutes34



Silver Partner

Powerll Portfolio and Innovation

New Energy Efficient
operating mode that
optimizes power
consumption without
compromising SLAs

An Edge to Cloud platform with core innovation by design

New 2.5D Integrated
Stacked Capacitor and
innovative thermal
technologies to
optimize power

consumption

Core

Improved performance
through workload
isolation with Resource
Groups

Next-generation
memory with 3X data
access delivers
performance to larger,
memory-intensive
applications

S$1122/11122

$1124/L1124

(\\)

—

A
~—

E1150

E1180

New off-chip AL
acceleration based on

IBM Spyre planned for
4025
Cloud
rd [\]\n
Pov.verVS

Power11 availability on Day-1'



Lo sviluppo di IBM i

2016 2019 2022 2025
—
IBMi IBMi IBMi IBMi
73 2 4 75 7.6 e 7.5 TR6

7.6 TR1e 7.5 TR7

** Al statements regarding IBM's future direction and intent are subject to change or withdrawal without notice, and represent goals and objectives only.
** Arrows indicate "ongoing status” and do not imply any specific dates.

IBM i 7.6 Annuncio: 8 aprile 2025 Supportata su tecnologia Power11 e Power10
GA: 18 aprile 2025 NON supportata su Power9 e precedenti
IBMi7.5TR6 Annuncio: 8 aprile 2025 IBMi7.6 TRT Annuncio: 7 ottobre 2025

GA: 18 aprile 2025 IBMi7.5TR7 GA: 21 novembre 2025



Silver Partner

Roadmap IBM i

14115116 |17 |18 19|20 (21|22 |23 |24|25|26|27|28|29|30|31|32|33|34(35(36(37]|38]39 g

8Mi7.2 TN =)

IBMi7.3 IBMi7.3 SE

IBMi7.4 IBMi7.4

IBMi7.5

IBMi7.6

IBM i Next

IBM i Next + 1

~IBM iNext +2

** Al statements regarding IBM's future direction and intent are subject to change or withdrawal without notice, and represent goals and objectives only.
** Arrows indicate "ongoing status” and do not imply any specific dates.

IBMi7.4
— Ritiro dal mercato (EOM): 30/04/2026
— End of Service (EOS): 30/09/2026



Silver Partner
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IBM i 7.6: Stay Secure. Stay Innovative.
IBM i 7.6 introduce novita e miglioramenti in diverse aree
N

3 % |
= & I
i ' Database

Sicurezza Gestione del sistema

Sviluppo applicativo

60%

30%

57%
49%
38%
24%
20%
II% 'IO%
4%
[—
Analytics/ Artificial Capacity Data growth  Migrating Support Document Other -
applications aremote management  Write In
tothecloud  workforce

IT and
business  inteligence/  planning

Cybersecurity IBMi Modernizing High Compliance Reduce IT
skills applications  availability/ and spending business
disaster  regulations automation intelligence  machine
learning
2025 IBM i Marketplace Survey Results

recovery




Silver Partner

Autenticazione a piu fattori (MFA), meccanismo totalmente integrato nel sistema operativo in grado di offrire un
controllo granulare a livello di sicurezza del sistema. IBM i 7.6 supporta la funzione TOTP (Time-based One-time
Password) per fornire agli utenti una modalita di accesso utilizzando piu fattori di autenticazione, indipendentemente
dall'interfaccia utilizzata (5250, Navigator for i, DCM, ACS, SST/DST).

i) Signon to 1BM i 120.40.51.241 X

Informazioni di accesso

Sistema:

f Utente: MFADEMO
y Parola dordine: |essesss

Additional factor: | 778143

(C) COPYRIGHT IBH CORP. 1988, 28 L Service Tools (STRSST) Sign On

0K




IBM i 7.6: Stay Secure. Stay Innovative.
Gestione del sistema

— Importanti modifiche a Navigator for i per integrare il supporto dell'autenticazione a piu fattori (MFA)

— Inclusione di informazioni e avvisi sulla scadenza delle Subscription nel cruscotto principale di
Navigator for i

— Importanti novita in Access Client Solution a beneficio sia dei database engineers che dei generici
utenti SQL

Database e sviluppo applicativo

— Importanti novita a livello di Code for IBM i per incrementare ulteriormente la produttivita degli
sviluppatori e favorire I'integrazione con I’Al generativa

— Novita SQL per offrire agli sviluppatori nuove funzionalita
— Nuovi IBM i Services che agevolano sensibilmente I'accesso a oggetti e informazioni di sistema



LE SOLUZIONI BTventuno
NEL MONDO

IBM i Solution Consultant, BTventuno
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Silver Partner

BTventuno

Siamo un team di esperti che opera sulla piattaforma
IBM .

Da sempre ci occupiamo di portare ai nostri clienti le
migliori soluzioni tecnologiche disponibili sulla
piattaforma.

* Siamo rivenditori IBM e distribuiamo sul territorio
italiano prodotti e soluzioni internazionali.

« Offriamo supporto sia hardware che software ed
aiutiamo i nostri clienti a gestire la loro infrastruttura
informatica garantendone sicurezza, affidabilita e
aggiornamento rispettando ’evoluzione della
piattaforma IBM i.
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Silver Partner

LE NOSTRE SOLUZIONI

@

ASSISTENZA SISTEMISTICA SICUREZZA & MONITORING OUTPUT MANAGEMENT

Offriamo soluzioni per elaborare documenti

I nostri consulenti offrono supporto Assicuriamo protezione contro accessi
completo sui sistemi IBM i, dagli non autorizzati e avvisi tempestivi in direttamente su IBM i, con output su
aggiornamenti alle prestazioni del caso di anomalie su IBMi. stampanti laser o altri formati

sistema e del database.

/
/ ‘
/
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BTventuno GUMBO

AS400HOME
Sat{fm.'ze. Tue.
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Silver Partner

LE NOSTRE SOLUZIONI

VIRTUALIZZAZIONE BACKUP BUSINESS CONTINUITY
Con IBM PowerVM creiamo soluzioni di Offriamo soluzioni complete per il Realizziamo soluzioni di continuita operativa
wrtgahzzazmpe evolute, basate su backup, il ripristino, 'archiviazione e la sfruttando le tecnologie PowerHA della
partizionamenti hardware, LPAR e IBM gestione dei supporti rimovibili sulla piattaforma IBM i.

VIOS per ambienti IBM i. p|attaforma IBMi

B 7 G e 0
VA ULT

| PowerHA" |
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Silver Partner

LE NOSTRE SOLUZIONI

@ & @

SERVIZI CLOUD MODERNIZZAZIONE PRODOTTI IBM
Mettiamo a disposizione ambienti IBM i Supportiamo la trasformazione di BTVentuno & certificata Silver Business
completamente gestiti, con soluzioni di applicazioni e database IBM i, Partner IBM ed & completamente

rendendoli compatibili con le tecnologie dedicata all’ecosistema IBM POWER i
e le interfacce utente pitu moderne.

ChX

Backup e Disaster Recovery in cloud per
garantire continuita e sicurezza.




IL VALORE DI PER
ACCELLERARE LA TRASFORMAZIONE
DIGITALE DEI CLIENTI

IBM Financing Sales Manager



IBM Financing

40

Anni di esperienza

'?J‘

| XX

000
Lo

IBM Financing & un brand di IBM Corporation che offre un’ ampia gamma di
soluzioni di business per le aziende.

E’ la piu grande societa al mondo di servizi finanziari “captive” nel ramo IT.

60+

Paesi

-

=

30

Valute

D
=

$36B

Asset



Amount

Accelera la trasformazione digitale con IBM Financing

86% Le strategie di gestione dei costi sono oggi fondamentali poiché le

dei dirigenti aziendali afferma che la gestione aziende stanno accelerando il passaggio al cloud ibrido e

del flusso di cassa e della liquidita & una all'intelligenza artificiale per abilitare la trasformazione digitale ed

preoccupazione primaria. essere sempre piu veloci, flessibili, resilienti e agili.

84% Possiamo aiutarti ad anticipare la realizzazione di progetti, migliorare
o il cash flow ed i risultati di business — incluso ROI e total cost of

dichiara che il controllo dei costi & una sfida ownership (TCO).

dell'adozione di una piattaforma multicloud.

(o) » Il Costo di un Progetto (Cost), viene
— (Benets ) Migliorare i risultati tipicamente sostenuto all’inizio

di business dell’acquisizione del progetto stesso.
« I Benefici della Soluzione (Benefits),
tipicamente si concretizzano a partire
Aumentare agilita e dalla fine dell’acquisizione del
o) flessibilita progetto.

i)

» I piani di pagamento IBM Financing
(Payments) permettono di ridurre il
Accelerare la _ disallineamento temporale che esiste
partenza dei progetti {5 j| momento dei costi di
acquisizione e il momento dei benefici
derivanti dal progetto.

Time 23
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Finanziamento
Soluzione finanziaria per
ottimizzare gestione e

pianificare la cassa

periodo medio / lungo

. Linea di fido ulteriore

io pubblicitari n finaiia” pri
*Messaggio pubblicitario con finalita’ prom

(IBM TItalia Servizi Finanziari)

acquisire la proprieta del bene,

. Distribuzione spesa su un

. Uscite fisse e prevedibili

Silver Partner

Le soluzioni IBM Financing a condizioni agevolate per i sistemi HW IBM

. Maggiore liquidita.

v Inizia prima i progetti

I piani di pagamento IBM possono essere di aiuto per accelerare
'approvazione del budget e per liberare denaro.

Possono anche aiutare a differire potenziali aumenti dei costi per
'aggiornamento o per il rinnovo poiché riducono gli esborsi iniziali e
distribuiscono i costi nel tempo con pagamenti mensili o trimestrali.
I termini di pagamento personalizzati possono includereil
differimento del primo pagamento e possono essere adattati ai cicli
di budget, al progetto o ad altre esigenze aziendali.

o personalizzate conuna
dilazione di pagamento

Invece di un pagamento
anticipato

paga mensilmente o
trimestralmente
& g

Locazione operativa

Disponibilita di una soluzioni IT sempre aggiornata, senza rischi di
obsolescenza tecnologica a fronte del pagamento di un canone

. Efficace pianificazione rinnovo Tecnologico

. Maggior flessibilita con diverse opzioni durante e al termine della
locazione per un aggiornamento regolare della tecnologia

. Riduzione delle spese iniziali, ottimizzazione del budget

Canone definito senza costi di gestione cespiti

. Maggiore capacita d’investimento

v Allineai pagamenticoni benefici attesie
migliora il ROI

Allineare i pagamenti con i benefici attesi e con le
milestone di progetto pud potenzialmente aiutare a
migliorare il ROI della soluzione.

Benefici attesi
Pagamenti nel tempo

L .
ZIONTaC T AU UN e e © e T OToZion Suno-Soy

elte ad approvazione ur 1B Grotar fFarcnTyg. 15 Glovar fFrianenig e o

Locazione finanziaria
(IBM Italia Servizi Finanziari)

Offre l'uso del bene per un determinato
periodo a fronte del pagamento di un
canone con opzione di riscatto
predefinita (1%)

. Maggiore liquidita - Canone definito
- nessun costo di gestione cespiti -
maggiorre capacita d’investimento

. Costi piu bassi in ogni fase del ciclo

di vita dell'infrastruttura IT e
migliore gestione dell’asset

brand di IBM Corporation che offre un'ampia gamma di

soluzioni di business per le aziende. IBM Global Financing opera in Italia attraverso le societa IBM Italia Servizi Finanziari S.r.l., societa iscritta all'Albo Intermediari Finanziariex art. 106 - N.12 ed IBM Capital Italia S.r.1..1 tassi
dipendono dal rating creditizio del cliente, dai termini di finanziamento, dal tipo di offerta, dal tipo e dalle opzioni delle apparecchiature. | componenti non hardware devono essere fatturati in soluzione unica, non in moedo
ricorrente, e vengono finanziati mediante finanziamenti. L'offerta pud essere soggetta ad altre limitazioni. | tassi e le offerte sono soggetti a modifica, estensione o ritiro senza preavviso



2Tventuno H

Silver Partner

bFFERTA DI FINANZIAMENTO

Loan 12 mesi Tasso Zero “Why wait”
buy now, pay in 2026

Offerta di finanziamento con 3 mesi di dilazione iniziale gratuita + 9 mesi a tasso zero (TAN 0% , TAEG 0%)

in 3 rate trimestrali anticipate (importo finanziato/3) di IBM ltalia Servizi Finanziari S.r.1., 12-month tem

per acquisto di prodotti IBM Software ed HW eleggibili ordinati ed accettati entro BB EEBEBEBEBEERERER
il 31 Dicembre 2025.

L’offerta e’ applicabile in funzione del merito creditizio del cliente.

Disponibile per importi compresi tra 5.000,00€ (IVA inclusa) e 1.000.000,00€ (IVA inclusa).

Fayment

Prodotti Eleggibili smee —  pi

No Pmis Pmt1 Prett 2 Pmt3

* Prodotti IBM System Power: Nuove unita, Mes e prodotti SW di sistema e le relative Expert Care

* Prodotti IBM System Storage: Nuove unita, Mes e prodotti SW di sistema e le relative Expert Care

* IBM Software: nuove licenze IBM Software, Perpetual or Prepaid Term licenses, Prepaid SaaS e Prepaid Subscription and Support (S&S)
also stand alone

L' offerta non & applicabile ai prodotti Software oggetto di Compliance IBM, Expert Lab Services e Operating Systems software venduti in
maniera disgiunta dallHW

IBM Italia Servizi Finanziari si riserva il diritto di modificare o ritirare la presente offerta in qualsiasi momento
*Messaggio pubblicitario con finalita’ promozionale. Tutte le offerte e le promozioni sono soggette ad approvazione di IBM Global Financing. IBM Global Financing e'un brand di IBM Corporation che offre un'ampia gamma di
soluzioni di business per le aziende. IBM Global Financing opera in italia attraverso le societa IBM ltalia Servizi Finanziari S.r.1., societa iscritta all’Albo Intermediari Finanziari ex art. 106 - N.12 ed IBM Capital Italia S.r.1..1 tassi
dipendono dal rating creditizio del cliente, dail termini di finanziamento, dal tipo di offerta, dal tipo e dalle opzioni delle apparecchiature. | componenti non hardware devono essere fatturati in soluzione unica, non in modo
ricorrente, e vengono finanziati mediante finanziamenti. L'offerta puo essere soggetta ad altre limitazioni. 1tassi e le offerte sono soggetti a modifica, estensione o ritiro senza preawiso
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Silver Partner

Vantaggi delle soluzioni IBM Financing

il

Massimizza la liquidita

Allinea la spesa all’landamento dei
progetti

Differisce il pagamento

Consentendo di usufruire oggi del HW
e Software posticipando il pagamento

Migliora ROI

Distribuendo costi e fatturazione,
utilizzando la locazione, sulla durata
richiesta in base alle esigenze aziendali

4

Riduce I’ imprevedibilita
finanziaria

Attraverso costi fissi prevedibili

Ottimizza il Cash Flow
Allineando costi e benefici

Supporta la gestione del bilancio
Consentendo ai progetti di iniziare prima

Aumenta agilita e flessibilita

Soluzioni di pagamento allineate alle dinamiche dei
carichi di lavoro aiutano ad aumentare l'agilita e la
flessibilita del tuo business



CONCLUSIONE

Sales Manager BTventuno
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Le soluzioni IBM ltalia Servizi Finanziari

Finanziamento
v per licenze perpetue

v per licenze a termine

Permette Pacquisto del diritto all’'uso
delle licenze SW(**) tramite
rateizzazione dei pagamenti ottimizzando
cosi la gestione finanziaria e pianificando i
flussi di cassa.

Utilizzabile per ogni tipologia di licenza

. Fatturazione iniziale (inclusa iva) in
soluzione unica da parte del
rivenditore al cliente

. Rate/Pagamenti (inclusa l'iva in
fattura) fissi e prevedibili

. Distribuzione spesa su un periodo
medio / lungo

. Linea di fido aggiuntiva

" Piani da 12 fino a 48 mesi

\y

Locazione operativa N
7

I
v per licenze a termine

Il cliente pu¢ utilizzare le licenze SW(*), a
fronte del pagamento di un canone per il periodo
definito a contratto.

. Fatturazione periodica dei canoni

. Distribuzione fatturazione e spesa su un
periodo medio / lungo

. Viene privilegiato l'utilizzo del bene e non la
sua proprieta; cosi si mantiene liquidita in
azienda, aumenta la capacita di spesa e
investimento

. Linea di fido aggiuntiva

. Piani da 24 mesi allineati alla durata delle
licenze

(**) L’utilizzo

delle licenze Software IBM deve essere in linea con quanto stabilito nelle Terms & Conditions

* per il Software IBM

Locazione finanziaria

v per licenze perpetue

Il cliente puo utilizzare le licenze SW(**),
a fronte del pagamento di un canone per il
periodo definito a contratto, con opzione di
riscatto predefinita (1%)

. Fatturazione periodica dei canoni

. Distribuzione fatturazione e spesa su
un periodo medio / lungo

= Maggiore liquidita da destinare alle
attivita core

. Linea di fido aggiuntiva

. Piani da 24 mesi

del produttore

*Messaggio pubblicitario con finalita' promozionale. Tutte le offerte e le promozioni sono soggette ad approvazione di IBM Italia Servizi Finanziari S.r.l., societa iscritta all'Albo Intermediari Finanziari ex art. 106 -
N.12. | tassi dipendono dal rating creditizio del cliente, dai termini di finanziamento, dal tipo di offerta, dal tipo e dalle opzioni delle apparecchiature. | componenti non hardware devono essere fatturati in
soluzione unica, non in modo ricorrente, e vengono finanziati mediante finanziamenti o locazione per il SW. L’offerta puo essere soggetta ad altre limitazioni. | tassi e le offerte sono soggetti a modifica,
estensione o ritiro senza preavviso. Fogli Informativi disponibili su https://www.ibm.com/it-it/financing/bank.
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